
Servicios	ofrecidos		
Red	de	Empresas	Europeas	(EEN)	



Apoya:	
	

Nodo	de	Uruguay	



	
ü Cooperación	empresarial	

ü 	Cooperación	tecnológica	
	
ü 	Par2cipación	en	proyectos	europeos	I+D+i	
	

Los	tres	pilares	de	la	EEN				

Jornadas	de	
información	y	
formación		

Acceso	a	
oportunidades	de	

cooperación	para	unir	
oferta	y	demanda		

									Encuentros	
empresariales	
bilaterales	en	

grandes	eventos		



Servicios	de	la	EEN		
Búsqueda	de	
eventos	
organizados	
directamente	
por	la	EEN		
	

5	Epos	de	perfiles	
•  Oferta/demanda	

tecnológica	
•  Oferta/demanda	de	

negocios	
•  Colaboración	en	I+D

+i	
	

hOps://een.ec.europa.eu/	



Perfil	comercial	

Cuando	el	cliente	
necesita	o	demanda	
socios	para	expandir	
su	negocio	en	el	

extranjero,	mediante	
una	oferta	o	

demanda	comercial		

Tecnologías	convencionales	o	productos	
existentes	

Franquicia	en	otro	país	

Intermediarios	comerciales	o	
proveedores	

Asociaciones,	que	no	
involucren	TT	

Oferta	Com:	ofrecer	sus	
productos	o	servicios		



Perfil	tecnológico		

El	cliente	ofrece	o	
solicita	una	tecnología	

innovadora	o	un	
know-how	y	se	llevará	

a	cabo	una	
transferencia	de	
tecnología	o	
conocimiento.	



Perfil	de	colaboración	
en	I+D+i	

Búsqueda	de	socios	
para	proyectos	de							
I+D+i	financiado	por	

la	UE		



	
ü  Claro	y	conciso		

ü 		En	tercera	persona	y	en	inglés	

ü Anónimo:	no	se	proporciona	información	de	la	empresa,	
marcas,	ni	número	de	patentes		

ü 		Evitar	lenguaje	comercial	

ü 			Evaluadores	externos	

¿Cómo	escribir	un	Perfil	de	Cooperación?	



Ejemplo	de	perfil	de	demanda	comercial	



Ejemplo	de	perfil	de	oferta	comercial	



Ejemplo	de	perfil	de	demanda	de	tecnología	



Ejemplo	de	perfil	de	oferta	de	tecnología	



Ejemplo	de	perfil	de	colaboración	en	I+d+i	



	
ü Buscan	reunir	a	un	grupo	de	personas	de	diferentes	países	y	
dis2ntas	organizaciones	durante	un	corto	período	de	2empo,	
con	la	finalidad	de	generar	redes	flexibles	y	efec2vas	

ü En	Europa	la	mayoría	son	organizados	por	la	EEN	

ü Forman	parte	de	eventos	más	grandes	(conferencias,	ferias,	
etc)	

Brokerage	events	(B2B)		



	
ü  Claro,	atrac2vo	(en	inglés).	

ü 		Describe	el	rol	de	la	empresa	(no	es	anónimo).	
	
ü Completar	la	sección	del	Marketplace:	especificar	al	menos	un	
producto/servicio	que	se	está	ofreciendo	y/o	buscando.		

ü 		Validado	por	los	co-organizadores	
	
ü 		Reuniones	bilaterales	de	20´	o	30´	

	

¿Cómo	escribir	un	Perfil	para	B2B?	



	
ü  Drone-Days	2.0	matchmaking	event.	22	Octubre	2020.	hOps://drone-days-20-matchmaking-event.b2match.io/	

ü  Green	Office	@	ORGATEC.	28/29	de	Octubre	2020.	hOps://een.ec.europa.eu/events/green-office-orgatec	

ü  Smart	City	Live	Brokerage	Event.	16	Noviembre	2020.	
						hOps://smartcity2020.b2match.io/home		

ü  Virtual	WindEnergyMatch	2020.	InternaEonal	Brokerage	Event.	1	–	4	Diciembre	2020.	
hOps://windenergymatch-2020.b2match.io/		

	
ü  Business	MeeEng	Biomedica	on	the	Move.	31	December	2020.	hOps://biomedica-otm-2020.b2match.io/	
	
ü  InnoTrans	BUSINESS	DAYS.	27	–	30	abril	2021.	hOps://innotrans-business-days.b2match.io		

Algunos	eventos…	



ü  EEN:	hOps://een.ec.europa.eu	
	
ü  Base	de	datos	de	los	perfiles	publicados	de	todos	los	países:	

hOps://een.ec.europa.eu/partners	

ü  Base	de	datos	con	próximos	eventos:	
h^ps://een.ec.europa.eu/events?f%5B0%5D=field_eventstartdate%3Anext_year		

	
ü  Una	de	las	mayores	plataformas	de	acceso	a	eventos	b2match:		hOps://bit.ly/2OnVgE5			

ü  Linkedin	EEN	Madrid	hOps://www.linkedin.com/in/enterprise-europe-network-
madrimasd/	

Enlaces	de	interés	



¡Muchas	gracias	por	su	atención!	
	

Nuestros	contactos:	
vmezze^a@auci.gub.uy	
ande@ande.org.uy	
cegetec@ciu.com.uy	
mcodina@cncs.com.uy	
dvillar@cncs.com.uy		

	
	


